
D E L E G A D O / A  C O M E R C I A L
N O R O E S T E  D E  E S P A Ñ A

SUS PRINCIPALES TAREAS
Mantener, fidelizar y ampliar la cartera de clientes consiguiendo los objetivos comerciales

asignados

Desarrollar la Política Comercial diseñada

Coordinar y planificar su actividad con el resto de los departamentos de la compañía

Elaborar los informes de actividad

¡FICHAMOS!

Una persona con alto perfil comercial o ingeniero (se valorará tanto el conocimiento del sector

empresarial como de producto químico y de equipos automáticos y domótica).

Es esencial tener buenos conocimientos de informática.

Se busca una persona con ganas de éxito, iniciativa, implicación y afán de superación con

capacidad para el trabajo en equipo.

Disponibilidad de viajar y pernoctar gran parte del año.

SU PERFIL

BAYROL Group es una de las empresas líderes en Europa en el ámbito del cuidado del agua de

las piscinas y ofrece una amplia gama de productos innovadores y de alta calidad para el

cuidado y la limpieza del agua, así como sistemas automáticos de medición, control y

dosificación. Nuestros productos se venden a través una red de minoristas y mayoristas

especializados y en línea.

¿Interesado(a)? 
Enviar C.V- carta de presentación- expectativas salariales a Christilla Chéron::

hrbayrol@bayrol.eu

PARA SU FILIAL BAYROL IBÉRICA Y PARA UN REEMPLAZO, ESTAMOS BUSCANDO : 
 UN/A DELEGADO/A COMERCIAL PARA LA ZONA NOROESTE DE ESPAÑA

Incorporación inmediata con atractiva remuneración compuesta de un salario fijo más un

variable. Formación, dispositivos informáticos, teléfono y vehículo a cargo de la empresa.

Grandes posibilidades de desarrollo profesional.

El puesto está disponible inmediatamente.

OFRECEMOS

Atendiendo a las necesidades de sus clientes y capacitado para hacerles propuestas y

apoyarles en su desarrollo profesional.

mailto:hrbayrol@bayrol.eu

